Kendaraan bermotor, tikel pesawat Televisl, hawan piaraan
terbang, bansin dan produk-produk hewan
plaraan, perlengkapan

olahraga, txet bioskop

Perawatan
Obat-obatan melaku
rasep, perfengkapan
- medes, rawat jalan
gaun wanita \¥ ) dokter, kacamata
rhiasan -

Pendidikan dan
Komunikasi
Uang sekolah, pos
layanan telepon,
komputer

Makanan dan minuman
Sereal sarapan, susu, kopi
Barang-barang dan anggur, ayam, makanan
Jasa Lainnya ringan
Sereal sarapan, susu, kopi,
anpour, ayam, makanan
rlrcgan
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J J‘*flem‘r_e suatu usaha atau bisnis
gimbizitdari pemikiran atau ide tentang
Jer Nana, apa, dimana dan cara
—Imer nulal blsnls tersebut.

uatu bisnis dimulai dari munculnya ide-
'|de cemerlang dalam benak seseorang
tentang keinginan membangun usaha dan
harapan akan keberhasilan usaha tersebut

4.';‘V
| n—
g»’i
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VENGAMATI
MEMBANTU :N‘G

—";G-A:I' AT SECARA HUKUM
_: o ADAKAN PERTUNJUKAN
e NASEHAT KE ORANG LAIN
e KONSUMSI MASYARAKAT
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2 Tl 'rie S pertama dalam Entrepreneur-
shjp ddalah apakah seseorang melihat
geanya peluang bisnis di sekitarnya atau
r a

m — J——-‘-—

_,:;____-. eiuang bisnis merupakan kesempatan
- bagi seseorang untuk membuka usaha
~ sesual keinginan, kemampuan, kekuatan

atau pengalaman yang dimiliki.

_— —_
. p—

e —
'd"
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A EHPE%?G—B{&NI =

PERUBAHAN TEKNOLOG
PERD “f\rlr\j\J‘;’Je ITIK & KEBIJAKAN
PERUBAEAN | EMOGRAFI
INS rrr,by NDIDIKAN
r\}GE.sr NFORMASI
S V/ARTAST PENGALAMAN HIDUP
_ A AN SOSIAL
=== --A%EPRIBADIAN
_ & MOTIVASI
e EVALUASI DIRI
o KARAKTERISTIK KOGNITIF
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Usaha besar/konglomerat:
Omzet per tahun > Rp 50 miliar * 4,52 ribu =0,01%
Aset > Rp 10 miliar

Usaha menengah:
Omzet per tahun dari

Rp 1 miliar-Rp 50 miliar, + H = 0
Aset dari Rp 200 juta-Rp 10 miliar saha = 120,25 ribu = 0,24%

Usaha kecil:
Omzet per tahun dari
Rp 200 juta-Rp 1 miliar, _ + 2,02 juta = 4,05%
Aset sampai dengan Rp 200 juta  / . .
Usaha Kecil

Usaha mikro: o -
Omzet per tahun + 47,70 juta = 95,70%
sampai dengan
Rp 200 juta,

Aset sampai dengan .
Rp50juta Usaha Mikro
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Selisahakecily@ma/ fJ,qu,.‘u

yeng dikelola secara mandiri, tidak mendominasi
eIl danimemenuhi standar ukuran tertentu
CLJJ‘J IS ‘aba dan jumlah karyawan

2 Usge] a kecil menyediakan mayoritas lapangan
— ke ‘r;a dibidang-bidang perdagangan grosir,
perdagangan ritel, jasa, pertanian, perikanan,
= industri konstruk5| usaha makanan dan

~ _minuman
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Keuangandan Perakitan

Asuransi 4%
6%

Grosir
5%
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Sumber Daya
Manusia
5%

Keahlian

Mengambil
Keputusan
16%

Meyenangkan
Pelanggan
11%

‘,__Meriah Tujuan




Ceruk-ceruk Inovasi

Pasar yang

Terisolasi Misalnya:
Bisnis awal untuk
Misalnya: Toko-toko menawarkan
ritel yang mengkhususkan belanja
diri pada penjualan ditoko buku online
produk-produk yang serta
didesain untuk pengirimannya
pelanggan-

pelanggan kidal

Keunggulan
Bisnis Kecil

Biaya yang Mengisi Layanan
Lebih rendah Pelanggan yang
Superior

Misalnya:
Peritel kecil
yang dapat
mempersiapkan
brosur penjualan
menggunakan PC

Misalnya:

Perubahan gratis

atas pakaian

yang dibeli dari
butik-butik kecil

4/2/2024
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DALAM MILIAR RUPIAH TOTAL
288.377 B Kredit 559.470
2004 Korporasi ;
271.093
Kredit
340.740 UMKM
2005 695.648
: 354.908 -

381.855
792.297

410.442

499.216
2007 1.002.012
' 502.796

673.743
1.307.688
633.945

664.858 1.289.839

624.981
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SVIIND. SET BISNIS &

Perspektif Konsumen Perspektif Pengelola Usaha

Produk apa yang akan kami gunakan?
Produk mana yang mendekati Mengapa klﬁa membuat proqu tersebut?
= kebutuhan saya? ‘ ‘ z?::;ﬁ:'r; kita membuat sendir produk itu

Adakah masalah-masalah keamanannya?

Bagaimana cara kita menjangkau pembeli-
pembeli potensial?

¥ = — Apa yang harus kita jelaskan?
- \ Bagaimana cara kita mengangkat hal-hal
\ |\ [ tersebut di atas?

Apakah kita perlu menggunakan kekuatan
penjualan kita?

Apa brand image kita?
Perlukah kita mengganti barnd image atau
memperbaikinya?

Apakah kita memerlukan lebih dari satu brand
image?

Bagaimana kita memproteksi brand image
kita?

Berapa biaya yang harus dikeluarkan untuk
produksi?

Harga berapa yang dapat di terima pasar?
Berapa harga yang di pasang kompetitor?
Dapatkah kita membalikan profit? Pada volume
berapa?

Bimana smiiak _ Y \  ___ Saluran ritail mana yang paling baik?
saya dapat m linya? / \ Apakah mereka akan menjual produk kita?

Berapa biaya untuk saluran ritail tersebut?
Apakah mereka akan membawa brand
image kita?

Apakah jasa-jasa pendukung yang mereka
Apakah saya akan mendapat ; ' harapkan?
tambahan setelah menjualnya? Berapa banyak yang blas kita berikan untuk
ditawarkan?
Akankah mereka membayarjasa-jasa tersebut?
Apa yang telah ditawarka kompetitor kita dalam
hal penawaran?
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MEMUL
2VERyusunRencanasBisnis,..
SAWal Memulai Bisnis

N ang F érus Diperhatikan
= M dal Diri

= mKunm Sukses
- ® Penunjang Keberhasilan
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=Y PRERCana bisnis (busLQ,ess plar,) adalah dokumen tertulis

‘/,JJ“JJJ\—‘I‘JJJ“ UenNISahaEncahc Jalanyirencanar s
feliandan dan sasaran yang ingin dicapai dari usaha
*rérJa.)JP- Usaha merupakan pedoman bagi

‘Jn,rr*,)r' eur karyawan, rekanan, kreditor dan pihak-
r)lru [ain dalam mengimplementasikan usaha tersebut

MERyUSUN encana‘Bisnis

o 'Ménetapkan Tujuan & Sasaran
-® Peramalan Penjualan
® Rencana Keuangan

4/2/2024 15
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F\W,J] Memu ai BISI’]E_
‘_-"%,.

JJL.J,.)" F‘,-q]..r ‘l G
PMEORASI | ,.nggan
SASEM Jmn daya beli pelanggan

e Uimlan produk yang dapat dibeli
-Aﬁﬁahggan

=‘fj’:§‘ ' |apa pesaing Kita
- ® Beda produk kita dengan pesaing
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engs arus.DlgerhatM

N ERad Kuat Kerja keras dan Dedikasi
’(Jm ’ tens: Manajerial

> H—J mtaan Pasar
;7 (e ntral Yang Ketat

g: .
=== eri Perhatian

I
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MOEBAL DIRL

SAKal Pikiran
KEDEran| nian

) g- oyal man

oKe ekunan
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KUNCIES K&%pb&@ﬁ

SRVl J_) DAI

-";‘.—

= _;::‘" M@SI
f‘iBRAND
o MEMBANGUN SISTEM

o KARYAWAN
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PEN TD )\[¢ KEBERHASI

AEENG J”‘r:m "r Wg“‘
'ism,]rr (Capaple)

| nan (Experience)

. I

;_: _répan (Hope)

' ”?Keyakman (Faith)
» Kebahagiaan (Happiness)
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'_ gan Pribadi atau Keluarga
gnaan Utang (debt financing)
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JuUsaha Pe rseorangan (Sole
Arer ,)/5* orship)

J H—Lr; 4 cutuan (Partnership)
> ie"i‘oan Terbatas (Corporation)

———
= e
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Bentuk Usaha

Jumlah
Pemilik

Sumber Investasi

Tanggung
Jawab

Manajemen

Kontinuitas

Usaha Perseorangan

Persekutuan

4/2/2024

Satu pemilik

Dua atau
lebih pemilik

Jumlah
pemegang
saham tidak
terbatas

Pribadi

Pribadi ber-
dasarkan
persekutuan

Penjualan saham

Pribadi, tidak
terbatas

Pribadi, tidak
terbatas

Modal yang di-
investasikan

Pribadi,
tidak terbatas

Sesuai perjanjian
persekutuan atau
tidak terbatas

Dibawah pengawa-
san dewan direktur
yang dipilih oleh
para pemegang
saham

Berakhir karena
kematian atau
keputusan pemilik

Berakhir karena
kematian atau
keputusan sekutu

Sesuai anggaran
dasar, abadi atau
dalam jangka
waktu tertentu




Tertutup

Terbuka

Corporation

Limited Liability

Profesional

Multinasional

4/2/2024

Perusahaan pribadi atau keluarga
Saham dimiliki oleh sedikit orang
Dikenai pajak perusahaan

Perusahaan publik
Saham dimiliki oleh banyak investor
Dikenai pajak perusahaan

Pemegang saham maksimum 75 orang
Dikelola seperti perusahaan tertutup
Dikenai peraturan tambahan

Dikenai pajak persekutuan

Dikelola seperti perusahaan terbuka
Dikenai peraturan tambahan
Dikenai pajak persekutuan

Dikelola seperti persekutuan

Dikenai pajak persekutuan

Tanggung jawab bisnis yang terbatas
Tanggung jawab profesional tak terbatas

Melintasi batas negara
Peraturan sesuai negara masing-masing
Saham diperdagangkan di bursa efek

Mastercard
Primestar

Starbucks
Dell Computer

Frontier Bank
Minglewood Associates

Ritz Carlton
Pacific Northwest Associates

Kantor Pengacara
Kantor Akuntan
Anderson

Exxon mobil
IBM
General Electric
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BENIUK KEPEMILIKAN BISNISE

STRUKTUR PERATURAN DAN PERTIMBANGAN PERTANGGUNG- MERINGANKAN
KONTROL KEPEMILIKAN PAJAK JAWABAN PEMBUKAAN DAN
PENGHENTIAN

Pemilikan Seorang pemilik mempunyai Keuntungan dan Pemilik memiliki Mudah untuk membangun

tunggal kontrol penuh kerugian mengalir tanggung jawab tak namun meninggalkan
langsung ke pemilik terbatas terhadap keuangan personal pemilik
dan dibebankan hutang bisnis dalam resiko.Pemilik harus
rata-rata ke individual menjual keseluruhan bisnis

untuk mendapatkan
investasi dari orang lain.

Perkumpulan Dua atau tiga pemilik; tiap Keuntungan dan Aset pribadi dari Mudah untuk membangun.
Umum rekan diberikan kontrol kerugian mengalir patner operasi Persetujuan bersama
yang sama kecuali jika langsung ke pemilik dan memiliki resiko dari direkomendasikan namun
penentuan kesepakatan dibebankan rata-rata kreditor-kreditor tidak dibutuhkan. Patner
sebaliknya ke individual. Patner bisnis umumnya harus menjual
membagikan pembagian mereka dalam
penghasilan dan bisnis untuk mengganti
kerugian sama kecuali investasi mereka

jika penetapan
kesepakatan bersama

Hubungan Dua atau lebih pemilik; Sama dengan Patner-patner Sama dengan hubungan

" Terbatas patner umumnya tidak hubungan pada tertentu hanya pada umumnya
‘ berpartisipasi dalam umumnya bertanggung jawab
pengelolaan untuk jumlah

investasinya

Sejumlah pemegang saham Keuntungan- Kewajiban investor Beban dan kompleksitas
terbatas; tida ada batas keuntungan dibebankan terbatas atas jumlah penggabungan berbeda dari
pada kelas-kelas saham kembali pada rata-rata invstasinya negara ke negara; dalam
atau aransemen voting. individu ketika mereka hal harga didapat dari
Kepemilikan dan didistribusikan kepada perspektif pajak. Pada
pengelolaan bisnis terpisah. investor sebagai korporasi publik, pemegang
Para pemegang saham di dividen saham dapat menjual
korporasi publik tidak sahamnya di pasar terbuka;
tercakup di keputusan pada korporasi privat, para
pengelolaan harian; pemegan saham harus
dikorporasi-korporasi mendapatkan pembeli
didiadakan secara pribadi sahamnya untuk mengganti
atau tertutup; pemilik lebih investasi mereka

suka berpartisipasi dalam
pengelolaan bisnis
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ORAKTERTSTIK EKONOMLBARU s

—

KARAKTERISTIK

EKONOMI LAMA EKONOMI BARU

Keuntungan kompetitif Keuntungan kompetitif Keuntungan kompetitif berdasar aset intelektual
bergantung pada
aset fisik

Strategi Keuangan Profit dimaksimalkan dengan Profit dimaksimalkan dengan menambabh nilai barang
mengontrol dan jasa
harga

- Teknologi Teknologi Mekanis adalah Teknologiinformasi adalah pengaruh utama dalam

pengaruh pertumbuhan ekonomi
utama dalam pertumbuha

ekonomi

Kekuatan Kerja Kemampuan spesifik kerja Kemampuan yang diubah dan pelajaran jangka panjang

Geografi Firma-firma berlokasi dekat Firma-firma berlokasi dekat kolaborator dan kompetitor
sumber- untuk menaikkan inovasi
sumber untuk mengurangi

biaya

Modal Pembiayaan hutang Modal usaha

Komunikasi dengan Media masa, dengan Potonga-potongan, media personal, dengan respon
pelanggan percakapan searah pelanggan terhadap perusahaan dan perusahaan lainnya
pengontrol perusahaan melalui percakapan multipel
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